М?Расчет прибыли за шесть недель (2 каталога)
Как вам уже известно, прибыль в компании Oriflame выплачивается не ежемесячно, а за каталог. Длительность действия одного каталога три недели, вот и получается, что зарплату в компании Oriflame дистрибьюторы получают раз в три недели. В данной бумаге мы произведем расчет за шесть недель, а именно за два каталога и, соответственно, за две зарплаты. Начнем!

Данный расчет произведен по плану «Эффективный», а именно, когда каждый человек должен приглашать по одному человеку в неделю.

1 КАТАЛОГ (3 недели)

1 неделя
В первую неделю Вы приглашаете одного человека, и соответственно в Вашей структуре на данный момент всего один человек. 
Вот ваша структура: 
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	Ветви:
	1-ая ветвь

	Чел. в ветви:
	1 чел.

	Объем в ББ:
	150 ББ

	Объем в руб.:
	2850,00 р.

	Прибыль с личного ОП:
	85.5 руб.

	Ваша прибыль:
	85.5 руб.

	Ваш ББ:
	300 ББ

	Ваш %:
	3%

	Кол-во людей:
	1 чел.


2 неделя

Во вторую неделю Вы приглашаете второго человека, а Ваш первый приглашенный человек, приглашает уже своего первого человека.

Вот ваша структура: 
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	Ветви:
	1-ая ветвь
	2-ая ветвь

	Чел. в ветви:
	2 чел.
	1 чел.

	Объем в ББ:
	300 ББ
	150 ББ

	Объем в руб.:
	5700,00 р.
	2850,00 р.

	Процент с ветви:
	3%
	3%

	Прибыль с ветви:
	171 руб.
	85.5 руб.

	Прибыль с личного ОП:
	171 руб.

	Ваша прибыль:
	427.5 руб.

	Ваш ББ:
	600 ББ

	Ваш %:
	6%

	Кол-во людей:
	3 чел.


3 неделя

Во вторую неделю вы приглашаете третьего человека, ваш первый человек приглашает второго, ваш второй человек своего первого, и наконец, первый человек, вашего первого человека, то же делает одно приглашение. (Весьма сложно для восприятия. Да? Писать это не легче. () Посмотрим на диаграмме и таблице.
Вот ваша структура к третье неделе:
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	Ветви:
	1-ая ветвь
	2-ая ветвь
	3-ья ветвь

	Чел. в ветви:
	4 чел.
	2 чел.
	1 чел.

	Объем в ББ:
	600 ББ
	300 ББ
	150 ББ

	Объем в руб.:
	11400,00 р.
	5700,00 р.
	2850,00 р.

	Процент с ветви:
	3%
	6%
	6%

	Прибыль с ветви:
	342 руб.
	342 руб.
	342 руб.

	Прибыль с личного ОП:
	256,5 руб.

	Ваша прибыль:
	1282,5 руб.

	Ваш ББ:
	1200 ББ

	Ваш %:
	9%

	Кол-во людей:
	7 чел.


Прошли первые три недели, значит, прошел первый каталог – первый отчетный период. Подсчитаем Вашу прибыль за этот период. Главный расчет, который нас интересует это расчет за последнюю третью неделю. Внимание! Расчеты понедельно приводились для удобства, но для вычисления прибыли за каталог нужно знать всю вашу структуру и всю её активность за все три недели, а это как раз показано в расчете за 3 неделю. Значит в ней в поле «Ваша прибыль» и указана сумма, которую Вы сможете получить на руки.
ИТОГ ЗА 1 КАТАЛОГ (3 недели): 1197 руб.

4 неделя

Описывать здесь, кто кого пригласил было бы сумасшествием, поэтому давайте просто взглянем на диаграмму и таблицу ниже.
Ваша структура за четвертую неделю вашей работы:
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	Ветви:
	1-ая ветвь
	2-ая ветвь
	3-ья ветвь
	4-ая ветвь

	Чел. в ветви:
	8 чел.
	4 чел.
	2 чел.
	1 чел.

	Объем в ББ:
	1200 ББ
	600 ББ
	300 ББ
	150 ББ

	Объем в руб.:
	22800,00 р.
	11400,00 р.
	5700,00 р.
	2850,00 р.

	Процент с ветви:
	3%
	6%
	9%
	9%

	Прибыль с ветви:
	684 руб.
	684 руб.
	171 руб.
	85.5 руб.

	Прибыль с личного ОП:
	342 руб.

	Ваша прибыль:
	1966,5 руб.

	Ваш ББ:
	2400 ББ

	Ваш %:
	12%

	Кол-во людей:
	15 чел.


5 неделя
Диаграмма вашей структуры здесь отображена не будет т.к. уже слишком велика и этот замечательный белый лист её не вместит. Давайте взглянем на таблицу.

	Ветви:
	1-ая ветвь
	2-ая ветвь
	3-ья ветвь
	4-ая ветвь
	5-ая ветвь

	Чел. в ветви:
	16 чел.
	8 чел.
	4 чел.
	2 чел.
	1 чел.

	Объем в ББ:
	2400 ББ
	1200 ББ
	600 ББ
	300 ББ
	150 ББ

	Объем в руб.:
	45600,00 р.
	22800,00 р.
	11400,00 р.
	5700,00 р.
	2850,00 р.

	Процент с ветви:
	3%
	6%
	9%
	12%
	12%

	Прибыль с ветви:
	1368 руб.
	1368 руб.
	1026 руб.
	684 руб.
	342 руб.

	Прибыль с личного ОП:
	427,5 руб.

	Ваша прибыль:
	5215,5 руб.

	Ваш ББ:
	4800 ББ

	Ваш %:
	15%

	Кол-во людей:
	31 чел.


6 неделя
Диаграмма по прежнему отображена не будет т.к. со времени 5 недели она не уменьшилась, а только выросла. Но таблица у нас есть. Взглянем!

	Ветви:
	1-ая ветвь
	2-ая ветвь
	3-ья ветвь
	4-ая ветвь
	5-ья ветвь
	6-ая ветвь

	Чел. в ветви:
	32 чел.
	16 чел.
	8 чел.
	4 чел.
	2 чел.
	1 чел.

	Объем в ББ:
	4800 ББ
	2400 ББ
	1200 ББ
	600 ББ
	300 ББ
	150 ББ

	Объем в руб.:
	91200,00 р.
	45600,00 р.
	22800,00 р.
	11400,00 р.
	5700,00 р.
	2850,00 р.

	Процент с ветви:
	6%
	9%
	12%
	15%
	18%
	18%

	Прибыль с ветви:
	5472 руб.
	4104 руб.
	2736 руб.
	1710 руб.
	1026 руб.
	513 руб.

	Прибыль с личного ОП:
	598,5 руб.

	Ваша прибыль:
	16159,5 руб

	Ваш ББ:
	9600 ББ

	Ваш %:
	21%

	Кол-во людей:
	63 чел.


Ну что ж, прошёл второй каталог, а именно уже шесть недель. Давайте подсчитаем прибыль за второй каталог, а потом сумма за первый и второй каталоги вместе.

ИТОГ ЗА 2 КАТАЛОГ (6 недели): 16074 руб.

Расчет зарплаты за 1 месяц работы. 

	3 недели = 16000 руб
	3 недели = 16000 руб
	3 недели = 16000 руб

	24000 руб. / мес
	24000 руб. / мес


ИТОГ ЗА ОБА КАТАЛОГА:  17356.5 руб.
Заключение:
Произвести дальнейший расчет, как будет расти ваша структура, и ваша прибыль вы можете самостоятельно, для этого вам потребуется эти расчеты (как пример) и маркетинг-план Oriflame (он есть в пакете документов), чтобы знать какие проценты, как вычисляются. Обратите внимание, что поскольку каждый человек в неделю приглашает одного человека, то и ваша структура растет в два раза каждую неделю (как будто делятся клетки 1(2(4(8(16), поэтому проблем с расчетами возникнуть не должно. Если у Вас возникнут сложности с дальнейшими расчетами или вопросы, обратитесь к своему спонсору, он будет рад Вам помочь.
Успехов в достижении своих целей!
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